El ciclo de vida emp‘f'é'-s'
y lo que significa para ti

Cada fase de un negocio presenta sus propios retos
singulares. Si comprendes en qué fase esta tu negocio,
podras delinear mejor las metas y planificar para el futuro.
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Fase 1: Puesta en marcha

Metas de esta fase :::‘

Medidas

Fase 2: Crecimiento

Metas de esta fase

Fase 3: Madurez

Metas de esta fase

- Medidas

Fase 4: Transicion

Metas de esta fase

Medidas

El ciclo de vida util de un negocio llega a su fin
cuando un dueno decide cerrar, vender o traer a
un sucesor para que se haga cargo de la compania.

CAFE
* Tomar tus decisiones basado en las
. — ' — ' metas personales y empresariales
R * Investigar y seleccionar opciones con la
| debida antelacion
I * Asegurarte de quedar protegido; de ser

) ENVENTA ] posible, consultar con un abogado
B comercial

* Elegir a un amigo, integrante de la familia
o empleado para que se haga cargo
* Vender el negocio

 Mantener una titularidad parcial

* Cerrar el negocio por necesidad o porque
deseas jubilarte o iniciar un nuevo
emprendimiento

Realiza nuestro cuestionario para ver en qué fase del ciclo de vida empresarial te encuentras.
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